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強みを活かす仕組みづくりセミナー強みを活かす仕組みづくりセミナー
売れる強みを発見する方法と、業績アップの仕組みづくりのノウハウをお伝えします。

仕組みはあるか？

【第１部】 売れる強みの発見方法 【第２部】 業績アップの仕組みづくり

●そもそも「強み」とは何か？ ～使える「強見｣の定義～

●「強み」を活かした経営者の成功事例
●売れる「強み」を発見する方法と活か方とは？

●経営者に必要不可欠な戦略とは？
●「強み｣に集中した戦略経営の成功事例
●戦略を実践する「仕組み」づくりのノウハウとは？

【講師】 是永伸一郎（九州唯一の「強み」発見アドバイザー）

アイ・リマインド 代表

http://i-remind.jp

【講師】山内 修（福岡の小売業専門コンサルタント№１）

山内経営コンサルティング 代表

http://www.yamauchikeiei.jp

20112011年年11月月1919日（水）日（水）1313：：0000～～1717：：0000 アクロス福岡アクロス福岡

【対 象】業績アップを計画しておられる

中小企業の経営者・後継者
【日 程】２０１１年１月１９日（水）

【時 間】１３:００～１７:００
※受付開始は１２:３０からです。

【会 場】アクロス福岡５０１会議室

福岡市中央区天神1丁目1番1号
（TEL 092-725-9111）

【定 員】２５名
※２７人用の部屋なので、定員になり次第受付終了致します。

【参加費】５,０００円（税込み）

【主 催】●山内経営コンサルティング
●アイ・リマインド

会場のご案内会場のご案内

使えない大手企業の事例で
はなく、同じ目線で理解し易
い極めてローカルな事例ばか
りをお伝えします。 是永

業績アップには、ある仕組み
づくりの法則があります。それ
さえ掴んでいただければ、あと
は実践あるのみです。 山内
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「強みを活かす仕組みづくりセミナー」 【2011年1月19日（水)】

Ｆａｘでのお申込みは、092-737-8861 へ

お問合せは下記へ

●アイ・リマインド（是永) 携 帯：090-8834-4320 メール：info@i-remind.jp

●山内経営コンサルティング（山内） 事務所：092-600-8439 メール:top@yamauchikeiei.jp

講師からのメッセージ講師からのメッセージ

今の不況から抜け出すには、まず自社の「強み」を知ることが先決です。 業績の上がり、

下がりはただの現象でしかありません。 低迷する原因は、リーマンショックでもなければ、

政治がねじれているからでもありません。 ただ自社の「強み」、すなわち“お客様から選ばれ

る理由”を知らず、あてずっぽの戦略になっているからです。 「強み」で会社は変わります。

さらに、その「強み」を活かすための「仕組み」もなければ、業績に結びつけることも出来

ません。 私たちが関わった企業様の成功事例や失敗事例をもとに、どんな方法で自社

の「強み」を見つけ、そして「仕組み」にしていけばいいのかをお伝えしていきます。

ローカルな活きた事例を満載してお届けしますので、ご期待ください！

これまでに参加された方々の声これまでに参加された方々の声

アイ・リマインド 是永伸一郎

山内経営コンサルティング 山内 修


